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Para ir directamente a cada uno de los anteriores temas, haga 
click en cada uno o baje con el cursor  

Tiendas Ísimo adquiere 
marcas y tecnología de 
Merqueo que supera su 

reorganización 
 

En el marco del proceso de 
reorganización empresarial, que inició 
hace tres meses, Merqueo vendió 25 
de sus marcas propias a Tiendas Ísimo. 
Además, el startup superó el proceso 
de recuperación empresarial ante el 
Centro de Arbitraje y Conciliación de 
la Cámara de Comercio de Bogotá. 
 
En un correo enviado a proveedores, 
el pasado 30 de agosto, Merqueo 
explicó que “como parte de la 
búsqueda incansable por garantizar la 
continuidad de nuestro negocio, nos 
permitimos informarles que Merqueo 
ha decidido transferir la titularidad de 
varias de sus marcas a favor de la 
sociedad Plan B Investments SAS y 
quien opera bajo los establecimientos 
de comercio denominados Tiendas 
Ísimo”. 
 

Fuente: Valora Analitik. 
 

Nota: haga clic aquí para ver la nota 

completa. 
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https://www-valoraanalitik-com.cdn.ampproject.org/c/s/www.valoraanalitik.com/2023/09/25/tiendas-isimo-adquiere-marcas-y-tecnologia-de-merqueo/?amp
https://www.facebook.com/andicolombia/
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CALENDARIO  
 

Próximas reuniones 2023 de la Cámara 
 

Comité Ejecutivo Comercial Canal Moderno 

 
Jueves Febrero 9 3:00 a 4:30 a.m 

Martes Abril 18 3:00 a 4:30 p.m 

Jueves Agosto 10 2:00 a 3:00 p.m 

Jueves Octubre 12 8:00 a 9:30 a.m 
 

Comité Ejecutivo Comercial Canal Tradicional 

 
Jueves Febrero 14 3:00 a 4:30 p.m 

Jueves Septiembre 14 3:00 a 4:30 p.m 
 

 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

Comité Ejecutivo Comercial Canal Farmacias 

 
Lunes Junio 5 8:00 a 9:30 a.m 

 

Para mayor información: jacosta@andi.com.co 
 
Regresar al contenido 

Comité Ejecutivo Comercial Conjunto (canales 
Moderno y Tradicional) 

 

Jueves Junio 15 3:00 a 4:00 p.m. 

Martes Diciembre 5 3:00 a 4:30 p.m. 

Comité Digital 

 
Jueves Marzo 16 8:00 a 9:00 a.m 

Martes Mayo 9 8:00 a 9:00 a.m 

Martes Julio 11 8:00 a 9:00 a.m 

Martes Septiembre 12 8:00 a 9:00 a.m 

Jueves Noviembre 9 8:00 a 9:00 a.m 

mailto:jacosta@andi.com.co
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ARTÍCULOS DESTACADOS 
 

Lo invitamos al próximo Workshops Joint Business Planning que realizaremos 
con Mark Tuker de Global Retail Consulting el 23 y 24 de octubre de 2023 de 
manera presencial. Si se encuentra interesado puede escribir a: 
jacosta@andi.com.co o al número 3182668765 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
Regresar al contenido  

 

 

 

  

mailto:jacosta@andi.com.co
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EVENTOS ALIADOS 
 

 
La Universidad Konrad Lorenz en alianza con Foros Catman&Shopper y la Cámara de 

Proveedores y Canales de Distribución de la ANDI, realizará el próximo 17 de octubre el 
segundo Trade Marketing Day, un congreso presencial que cubre mejores practica del 

trade marketing y su importancia desde la visión de expertos del consumo masivo 
colombiano. Evento gratuito. 

Inscripción: https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSd5reQrpTGO-
8bpZxwPvgLb7NLMeLY7vmktX9bJakpy58QYuA/viewform 

 

 
Compra tus entradas al evento en www.exma.com.co y recibe un 30% de descuento 

aplicando el código ANDI30. 
 
 
Regresar al contenido  

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSd5reQrpTGO-8bpZxwPvgLb7NLMeLY7vmktX9bJakpy58QYuA/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSd5reQrpTGO-8bpZxwPvgLb7NLMeLY7vmktX9bJakpy58QYuA/viewform
http://www.exma.com.co/
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OTROS BOLETÍNES Y NOTICIAS DE ALIADOS 
 

Consumo en tiempo real 

 

 
 

El Tiempo 
 

 

Portafolio 
 

 

La República 
 

 

El Espectador 

 

 

Semana 

 

 

 
Nota: haga click en la imagen anterior para ver todo el boletín. 
 
Regresar al contenido 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

https://www.andi.com.co/Uploads/EL%20TIEMPO%2020-09-2023.pdf
https://www.andi.com.co/Uploads/LA_REPUBLICA-LR-28_09_2023-complete.pdf
https://www.andi.com.co/Uploads/El%20Espectador%2020-09-23.pdf
https://www.andi.com.co/Uploads/Consumo%20en%20tiempo%20real%202023%20semana%2038.pdf
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Mesa Colaborativa Grupo Éxito 
 

El 29 de septiembre los representantes de los afiliados de la Cámara de Proveedores 
y Canales de Distribución estuvieron en compañía de Viviana Vargas, Directora de 
Desarrollo Comercial, Santiago Escobar, Director de Negociación de Aseos y Frescos, 
Luis Miguel Cano, Director de Negociación de Alimentos y Licores, y Elizabeth Estrada, 
Jefe de Planeación del Grupo Éxito, en la primera mesa colaborativa, que busca 
mejorar de forma conjunta los procesos de abastecimiento y ejecución en los puntos 
de venta, para optimizar la experiencia del shopper y el consumo en Colombia.   
 

 
 

 

En las próximas semanas la Cámara, sus afiliados y el equipo del Grupo Éxito 
continuarán trabajando y se informará los avances en el Comité Ejecutivo Comercial 
– Canal Moderno. 
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RETAIL NACIONAL 
 

Entre bloqueos y ultraprocesados    
 

El gobierno le pide al Banco de la República que baje la tasa de interés para reactivar 
la economía, porque la inflación ha cedido. El aumento de precios es una de las pocas 
variables económicas que nos afecta a todos: el desempleo afecta a los que no 
consiguen empleo, las tasas altas a los que buscan crédito o lo están pagando, incluso 
el tipo de cambio no afecta a todos, cuando menos no directamente. 
 
Fuente: Portafolio – Camilo Herrera 

 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Marcas en evolución: desafíos, oportunidades y éxito en el consumo masivo 
colombiano    
 

En un mundo en el que las familias enfrentan dificultades para pagar sus facturas, se 
podría asumir que la industria de bienes de consumo masivo estaría atravesando un 
camino difícil. Y sí, existen puntos de dolor, pero la resiliencia demostrada por un 
grupo importante de marcas es un ejemplo que, como menciono en mis 
presentaciones, demuestra que sí hay oportunidades, y es vital aprovecharlas.  
 
Fuente: P&M 

 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Así es la primera tienda de IKEA en Colombia     
 

Durante tres años los ejecutivos detrás de IKEA Colombia estuvieron trabajando para 
abrir su primera tienda en el país, la cual se encuentra en el centro comercial Mall 
Plaza, en Bogotá. Se trata de un complejo de 26.000 metros cuadrados, distribuidos 
en tres pisos, en lo que antes los capitalinos conocían como una de las sedes de La 
14.  
 
Fuente: El Espectador 
 

https://www.portafolio.co/opinion/analisis/entre-bloqueos-y-ultraprocesados-opinion-589675
https://www.revistapym.com.co/articulos/opinion/266/jaime-garcia/66906/marcas-en-evolucion-desafios-oportunidades-y-exito-en-el-consumo-masivo-colombiano
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Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Ísimo empieza a ‘marcar’ en la competencia de las cadenas    
 

La cadena ‘hard discount’ Ísimo, que empezó a expandirse desde finales del año 
pasado, ya empieza a notarse en la competencia de los supermercados y aparece 
entre los lugares que prefieren las personas para ir a hacer mercado. 
 
Fuente: Portafolio 

 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Nestlé anuncia nueva prima para los ganaderos     
 

Con una mirada optimista sobre las perspectivas del mercado nacional, la 
multinacional Nestlé anuncia en Colombia una prima adicional a proveedores de 
leche que adopten prácticas de agricultura regenerativa. Los recursos destinados para 
ese fin son por $2.000 millones. El nuevo plan, lo explicó el nuevo CEO de Nestlé 
Colombia, Felipe González, quien, de paso, dijo que “Colombia tiene que ser un actor 
importantísimo” en la estrategia de la compañía de alimentos en los próximos años. 
 
Fuente: Portafolio 

 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Las cifras hablan por sí solas: el consumo de productos alimenticios y bebidas en el 
hogar ha aumentado un 30% en ciudades principales durante los últimos dos años   
 

El hogar ya no es solo un refugio, sino un epicentro de experiencias de consumo. Estas 
marcas han demostrado su capacidad para adaptarse y prosperar en este nuevo 
entorno, recordándonos que la innovación y la cercanía al consumidor son 
fundamentales. 
 

Fuente: Ányelo Lozano – Coca-Cola FEMSA 

 
Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

 

https://www.elespectador.com/economia/empresas/asi-es-la-primera-tienda-de-ikea-en-colombia/
https://www.portafolio.co/negocios/empresas/isimo-se-esta-haciendo-un-lugar-en-el-sector-hard-discount-en-colombia-589734
https://www.portafolio.co/negocios/empresas/entrevista-felipe-gonzalez-ceo-de-nestle-colombia-589782
https://www.linkedin.com/posts/anyelozano_consumoenelhogar-innovaciaejn-marcaslaedderes-activity-7112237053685194752-4fGB/?utm_source=share&utm_medium=member_android
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Los principales negocios que han realizado las grandes empresas durante este año   
 

La semana pasada hubo nuevos avances entre 
el acuerdo del GEA y Grupo Gilinski por el 
control del conglomerado alimenticio Nutresa. 
El que es uno de los negocios clave del año se 
acompaña con otras movidas que necesitaron 
de miles de millones para un buen término en 
todo tipo de industrias. 
 

Fuente: La República 

 
Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

“Las exportaciones de Colgate alcanzarían US$87 millones en lo que queda de 2023”   
 

Colgate-Palmolive llegó a Colombia oficialmente en 1943 con el desembarco en 
Cartagena. En 1952 abrió su primera planta de producción en Cali. La compañía 
celebra 80 años desde su día uno. En este tiempo se ha caracterizado por su 
importante presencia y desarrollo en el Valle del Cauca, zona desde la que solo en 
2022 exportó más de US$84 millones a países de la región. 
 

Fuente: La República 

 
Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Evolución de la canasta de mascotas en las tiendas de barrio   
 

La canasta muestra estabilidad en el indicador de tiendas vendedoras, con respecto 
al 2019 únicamente hay 1 punto porcentual de diferencia. En el YTD 2023 mascotas 
se han vendido en promedio en el 94% de las tiendas. 
 

Fuente: Tienda Registrada 

 
Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 
Regresar al contenido 

 

https://www.larepublica.co/empresas/negocios-grandes-que-se-han-realizado-en-lo-corrido-del-ano-3711793
https://www.larepublica.co/empresas/francisco-munoz-gerente-general-de-colgate-en-la-region-andina-sobre-las-exportaciones-desde-cali-3703001
https://www.andi.com.co/Uploads/Boletin-9-Tienda-Registrada-Esta-es-la-evolucion-de-la-canasta-de-mascotas-en-las-tiendas-de-barrio.pdf
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RETAIL INTERNACIONAL 
 

Unilever da pasos para vender marcas no esenciales de belleza y cuidado personal    
 

Unilever Plc Ulvr.l contrató a los bancos de inversión Morgan Stanley MS.N y Evercore 
Inc EVR.N para vender un grupo de marcas no esenciales de belleza y cuidado 
personal que incluyen Q-Tips e Impulse, retomando un esfuerzo que había hecho 
hace dos años, según personas familiarizadas con el asunto. 
 

Fuente: La República 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Anna Mohl Named CEO of Nestlé Health Science    
 

Currently head of international business at the nutritional science and active lifestyle 
division of the No. 1 consumer goods company, she’ll replace current CEO Greg Behar, 
who is leaving to pursue new professional interests, according to a statement from 
the company.  
Mohl joined the company more than two decades ago, first as a marketing director at 
Gerber. 
 

Fuente: Consumer Goods 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

¡El Trade Marketing: una pieza fundamental en el éxito de una empresa!     
 

El TM se ha convertido en una disciplina esencial para impulsar el crecimiento y la 
rentabilidad de las empresas. Esta “estrategia” se enfoca principalmente en el canal 
de distribución y en la relación con los intermediarios, como minoristas y mayoristas, 
con el objetivo de lograr una mayor visibilidad y demanda de nuestros productos o 
servicios.  
 

Fuente: María Cid – Focusate-In 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

https://www.larepublica.co/globoeconomia/unilever-da-pasos-para-vender-q-tips-y-otras-marcas-cosmeticas-fuentes-3709332
https://consumergoods.com/anna-mohl-named-ceo-nestle-health-science
https://www.linkedin.com/posts/activity-7106624280993378304-tayd/?utm_source=share&utm_medium=member_android
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Walmart Launches a New Innovation in Private Brands     
 

At Walmart, we take pride in continuously evolving our assortment to offer a broad 
selection of products that meet customers’ changing needs. We know our customers 
are seeking more sustainable products and packaging options without sacrificing 
quality or convenience. That’s why today, we’re excited to launch Great Value 
Compostable Cutlery, Walmart’s 100% commercially compostable private brand 
cutlery, made in the U.S.  
 

Fuente: Walmart 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Ecuador: formato de Tuti desata guerra de precios     
 

  
 

Fuente: Statista 

 

El consumidor del futuro     
 

Descubre los cuatro perfiles de consumidores que darán forma a la actividad 
comercial en dos años, para que las marcas puedan anticiparse y crear los productos 
adecuados para las personas adecuadas, ganar cuota de mercado y fidelizar a los 
clientes en un mundo en constante cambio.  
 

Fuente: WGSN 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 
 

Regresar al contenido 

https://corporate.walmart.com/news/2023/09/14/walmart-launches-a-new-innovation-in-private-brands
https://www.linkedin.com/posts/alex-aldas_el-consumidor-del-futuro-2025-ugcPost-7110393188502118400-LN0z/?utm_source=share&utm_medium=member_android
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ARTÍCULOS DE ECOMMERCE Y OMNICANALIDAD 
 

Te llevan por donde quieren: las increíbles tácticas que utilizan Amazon y Aliexpress 
para que compres sin parar       
 

Amazon y Aliexpress son dos de los gigantes del comercio electrónico a nivel mundial. 
Sus ventas no paran de crecer y sus clientes se muestran fieles y satisfechos. ¿Qué 
secretos se esconden detrás de su éxito? ¿Cómo consiguen que compres cada vez 
más en sus plataformas? En este artículo te revelamos algunas de las increíbles 
tácticas que utilizan Amazon y Aliexpress para que compres sin parar. 
 

Fuente: Ok Diario 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 
 

Omnicanalidad, customer centricity y la evolución de la experiencia del cliente      
 

En la era digital en la que vivimos, las empresas se encuentran en constante evolución 
para satisfacer las crecientes demandas y expectativas de los consumidores. Los 
conceptos de omnicanalidad, customer centricity, experiencia y expectativas en 
servicios son elementos clave en esta transformación. Exploraremos cómo estas ideas 
se entrelazan y cómo está cambiando la forma en que las empresas interactúan con 
sus clientes. 
 

Fuente: Comercio y Justicia 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 
 

¿Cuáles son las principales estrategias de eCommerce en una tienda online?      
 

Se necesita algo más que crear una tienda online y esperar que la gente vaya a 
comprar, administrar un negocio online exitoso implica mucho más que eso. Para que 
este proceso aborde cada etapa del ciclo de compra del cliente, es necesaria una 
visión estratégica y un plan exhaustivo. 
 

Fuente: Murcia 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 
 
Regresar al contenido 

https://okdiario.com/economia/te-llevan-donde-quieren-estas-son-increibles-tacticas-que-utilizan-amazon-aliexpress-que-compres-sin-parar-11619659
https://comercioyjusticia.info/profesionales/omnicanalidad-customer-centricity-y-la-evolucion-de-la-experiencia-del-cliente/
https://www.murcia.com/empresas/noticias/2023/09/28-cuales-son-las-principales-estrategias-de-ecommerce-en-una-tienda-online.asp
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COMUNICACIONES DE LA ANDI 

  Regresar al contenido 

Bruce Mac Master sobre el sistema de salud – Parte 1 

El actual proyecto de Reforma a la Salud contiene varios elementos que ponen en 
grave riesgo la atención a pacientes. Es cierto que contiene algunos elementos 
valiosos para mejorar el sistema, pero también lo es que puede llevar a una gran 
crisis en salud. 

Conozca más en: 
https://twitter.com/brucemacmaster/status/1706269231677878705?s=48&t=Ty
PueZ3-ubFvvGwt1656zA 

 

805541 

“Colombia necesita crear una estrategia para potenciar la 
agroindustria y convertirse en uno de los países que 
abastezca la creciente demanda de alimentos del mundo”: 
ANDI  

Se instaló la cuarta versión del Congreso Agroindustrial de la con la asistencia de 
más de 300 espectadores, representantes de instituciones públicas y 
empresarios. Durante su intervención, el presidente de la Asociación, Bruce Mac 
Master, hizo una extensa exposición sobre la situación macroeconómica del país 
y destacó el potencial de la agroindustria como motor de desarrollo en Colombia, 
destacando que actualmente este renglón de la economía, conformado por 18 
sectores, aporta el 14,2% al PIB nacional. 

Conozca más en: https://www.andi.com.co/Home/Noticia/17537-colombia-
necesita-crear-una-estrategia 

 

 

Bruce Mac Master sobre el sistema de salud – Parte 2 

No nos podemos tomar riesgo de que haya afectaciones en la atención a 
pacientes y ciudadanos, o pongamos en peligro la vida de nadie, por razones 
financieras y de liquidez. Por esto asegurar un Plan de Estabilización del sistema 
de salud es una de las mayores prioridades para el país. ¡Es urgente! 

Conozca más en: 
https://twitter.com/brucemacmaster/status/1706805791720677518?s=48&t=TyPu
eZ3-ubFvvGwt1656zA 

 

 

https://twitter.com/brucemacmaster/status/1706269231677878705?s=48&t=TyPueZ3-ubFvvGwt1656zA
https://twitter.com/brucemacmaster/status/1706269231677878705?s=48&t=TyPueZ3-ubFvvGwt1656zA
https://www.andi.com.co/Home/Noticia/17537-colombia-necesita-crear-una-estrategia
https://www.andi.com.co/Home/Noticia/17537-colombia-necesita-crear-una-estrategia
https://twitter.com/brucemacmaster/status/1706805791720677518?s=48&t=TyPueZ3-ubFvvGwt1656zA
https://twitter.com/brucemacmaster/status/1706805791720677518?s=48&t=TyPueZ3-ubFvvGwt1656zA


    

 14

0 

ARTÍCULOS DE OTROS TEMAS 
 

Ovidio Claros fue escogido como el nuevo presidente de la CCB    
 

Claros asumirá el cargo de la CCB (entidad que maneja más de 360.000 millones de 

pesos de presupuesto anual) a partir del lunes 2 de octubre de 2023. El nuevo 

directivo de la CCB obtuvo 8 votos de 12 posibles para su elección. Claros es abogado 

de la Universidad Libre y tiene especializaciones en Derecho Público, Gerencia de 

Servicios de Salud y en Derecho Ambiental.  
 

Fuente: Portafolio 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Andi alerta por el riesgo de que haya una alta inflación con una caída en la economía       
 

Desde el Cuarto Congreso Agroindustrial de la Andi en Medellín, Bruce Mac Master, 

presidente del gremio, se refirió a algunos temas de interés nacional. Sobre el acuerdo 

nacional que ha venido planteando el presidente Gustavo Petro, el empresario ratificó 

que consideran que es clave para poder llegar a acuerdos entre los diferentes actores. 
 

Fuente: La República 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 

Desplome económico nacional     
 

La economía nacional se va a pique ante la mirada impávida del alto gobierno, que, 

desde el primer día de su administración, ha propiciado una política de decrecimiento 

económico y abierto el desestímulo de la inversión privada y la confianza empresarial.   
 

Fuente: Consejo Directivo del ICP 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 
 
Regresar al contenido 

 
 

https://www.portafolio.co/negocios/comercio/ovidio-claros-es-el-nuevo-presidente-de-la-camara-de-comercio-de-bogota-ccb-589769
https://www.larepublica.co/economia/bruce-mac-master-de-la-andi-en-el-congreso-agroindustrial-3715753
https://andresespinosafenwarth.com/desplome-economico-nacional-2/
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TIENDA REGISTRADA 
 

     
 
A esa dinámica se le une también Bogotá, que en su mayor cruce tiene dos productos 
muy sociales: la gaseosa Coca Cola y los cigarrillos Rothmans. 
 
Fuente: Tienda Registrada – LinkedIn 
 

Nota: haga click aquí para ver todo el artículo. 

 
Regresar al contenido 

 
 
 

https://co.linkedin.com/company/tienda-registrada
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REVISTA ANDI 
 

  
 
 
Nota: haga click en la imagen anterior para ver la revista completa. 

 
Regresar al contenido 

 
 
 

https://issuu.com/andicolombia/docs/andi_283_web
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Luis Fernando Aguirre Carlos Eduardo Pinto Juan Diego Acosta 

Director Subdirector Asistente 

laguirre@andi.com.co cpinto@andi.com.co jacosta@andi.com.co 
 
 

Si recibe este mensaje es porque su información personal reposa en nuestras bases de datos para 
atender las actividades gremiales, contractuales o legales a las que haya lugar. Dando respuesta a 
este mensaje se entenderá que autoriza a la ANDI para continuar con su tratamiento. En cualquier 

momento podrá realizar consultas y solicitar el retiro, actualización, corrección y/o supresión de sus 
datos escribiendo al correo protecciondedatos@andi.com.co 

 
Conozca Aquí la política de tratamiento de datos personales de la ANDI. 

 
 

mailto:protecciondedatos@andi.com.co
https://www.andi.com.co/Home/Pagina/4-contactenos

