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Administrador de empresas, Máster en finanzas
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han sido como Gestor del Mercado en Derivex y
gerente del Gestor del Mercado de Gas Natural en
Colombia. En la actualidad es socio fundador de
Infopower Energy & Gas.
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1. InfoPower Energy & Gas

Mercado

• Contratación de 
gas y capacidad de 
transporte.

• Estudios de 
mercado.

• Auditoría del 
consumo

Regulatorio

• Impactos 
regulatorios

• Oportunidades 
de crecimiento

Procesos

• Automatización
de procesos.

• Modelos 
dinámicos para 
el seguimiento 
del mercado.



Casos de éxito

Impactos de la Planta de 
Regasificación en el Pacífico

Estudio de mercado: Jobo -
Medellín

Asesoría Usuarios No 
Regulados



imagen

2. Gas Natural
• Resolución 114 de 2017

• Mercado Mayorista de Gas Natural
• Mercado Primario y Mercado Secundario
• Otras Transacciones del Mercado Mayorista.

• Resolución 123 de 2013
• Aspectos comerciales

• Mercado minorista

• Creg 202 de 2013 / 011 de 2013 
• Distribución
• Comercialización



Fórmula Tarifaria

CU = G + T + D + C + CC

No Regulado Regulado

G = Suministro
T = Transporte

D = Distribución
C = Comercialización  (Fijo y Variable)
CC = Cargo por Confiabilidad



Fórmula Tarifaria

CU = G + T  Traslada el costo al UNR

G = Suministro

• Compras del 
comercializador en el 
Mercado Primario y/o 
Secundario. Gestor del 
Mercado

• Contratos CF95, 
Interrumpible, OCG, FC, 
C1 y C2.

T = Transporte

• Cargo por distancia, parejas de 
cargos fijas y variables (80-20).

• Pérdidas de gas (3.5%), Tx Cuota 
de fomento 2%, Tx de transporte 
3%. 

• Contratos Firmes, Interrumpibles.



Liquidación 
Cusiana - Bogotá



• Tipo de Contratos

• Firmes o que representan firmeza
• Bandas tope y piso (Varían los 

precios)
• Mix firme con interrumpible
• No consumos mínimos en algún 

periodo de la vigencia del contrato.
• Uso del mercado secundario?

Liquidación



• Ejemplo

Contrato Suministro CF95
Cantidad: 15.000 MBTU mes
Precio = 4,80 Usd/Mbtu

Contrato Transporte Firme
Cantidad:  15.000 Kpc
Precio: 3 Usd/Kpc

Distribución: 180 COP/m3
Comercialización : 1.000 COP/MBTU

Liquidación
• Consumo
TRM: 3500
Cantidad (G): 396.480 m3 =  234.200.000 COP 
Cantidad (T): 396.480 m3 =   147.000.000 COP
Distribución: 71.366.400 COP
Comercialización : 14.009.894

Pérdidas / descuentos: 0

Total a Pagar: COP 467.576.294
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